
 

PRESENTAZIONE 
LINEE VITA 



La realizzazione di un sistema “LINEA VITA” richiede delle particolari attenzioni soprattutto in fase progettuale e di preventivo. 

MH ITALIA mette a disposizione della clientela la propria esperienza con lo scopo di fornire un servizio completo dalla stesura 
dell’offerta alla fornitura del materiale includendo, a richiesta, anche l’Elaborato Tecnico di Copertura, obbligatorio per legge, 
redatto da un tecnico abilitato. 

In fase di richiesta è necessario compilare, con semplici annotazioni da parte del cliente, il modulo allegato composto da un breve 
ma dettagliato elenco di voci; nelle pagine seguenti i modelli nelle due diverse tipologie per tetti in falda e per tetti piani. 

Seguendo tale elenco MH ITALIA provvederà alla formulazione della miglior offerta in modo semplice e veloce. 

Sarà cura di MH ITALIA: 

 Sviluppare il preventivo, con i prodotti più idonei allo specifico utilizzo 

 Sottoporlo al cliente in attesa di approvazione 

 Redigere l’Elaborato Tecnico di Copertura, se richiesto 

 Fornire i prodotti 

SERVIZI OFFERTI AL CLIENTE 

Richiesta con informazioni compilate  

correttamente 

Conferma ordine Materiali e/o ETC 

Bozza installazione, preventivo materiali e ETC 

Fornitura materiali e/o ETC 



Al fine di promuovere adeguatamente questa nuova tipologia di prodotti, MH ITALIA metterà a disposizione dei propri collabora-
tori e clienti il seguente materiale: 

 CATALOGO SPECIFICO LINEE VITA 

 LISTINO SPECIFICO LINEE VITA 

 MODELLO RACCOLTA DATI 

DOCUMENTAZIONE TECNICA E COMMERCIALE DI SUPPORTO 



NORMATIVA ITALIANA 

Il quadro legislativo nazionale, impone che una qualsiasi attività lavorativa eseguita in quota debba essere protetta contro le 
cadute dall’alto. Il lavoro può considerarsi in quota se l’addetto opera ad un’altezza superiore di 2 m rispetto ad un piano stabile. 

Il Decreto Legislativo 81/08 impone che, in mancanza di misure di protezione collettive quali ad esempio i parapetti, si possa 
utilizzare sistemi di protezione equivalenti quali ad esempio le linee vita. 

Successivamente si è legiferato in ambito regionale e provinciale dando vita a regolamenti locali che hanno introdotto l’obbligo di 
prevedere, in caso di nuove costruzioni o di interventi sostanziali sulle coperture, sistemi permanenti di protezione contro le 
cadute dall’alto. Tali leggi/regolamenti impongono l’obbligo di presentare il progetto dell’impianto anticaduta (Elaborato Tecnico di 
Copertura) per poter ricevere l’onere abilitativo richiesto. 

Per le linee vita esistono norme di prodotto Europee e Nazionali che regolamentano la produzione, le prove tipo, i materiali dei 
componenti anticaduta. Ogni componente immesso nel mercato, infatti, deve essere conforme ad una o più norme di prodotto 
specifiche. Ogni prodotto deve essere contraddistinto, in modo indelebile, con molteplici informazioni e specifiche. 

Ad oggi le regioni che hanno legiferato regolamentando le modalità con cui rispettare l’obbligo sia a livello amministrativo (DIA, 
SCIA…) che progettuale con l’indicazione dei criteri sono quelle evidenziate nella sottostante cartina. 

DGR 15 Giugno 2015, n 699 
Regione Emilia Romagna delibera 1485 del 18-12-2013  
USL di Modena e Reggio Emilia 15-07-2003 

Legge regionale 16 ottobre 2015, nr 24 
Regione Friuli Venezia Giulia 05-09-2006   

LR 15 febbraio 2010, n 5 
LR 3 dicembre 2012  D.D.L. n 120  

DR 14-01-2009, n 119 
Circ. 4/SAN/2004 del 23-01-2004  
ASL della Provincia di Bergamo 15-07-2003 

LR 22 Aprile 2014, n 7 

Circ 23 Luglio 2013, n 1304 
GURS 23 Agosto 2013, n 39 
DR 5 settembre 2012 
GURS 5 ottobre 2012 

LR 10 Novembre 2014, n 65 
DPGR 18 Dicembre 2013, n 75/R 
LR 23Dicembre 2003, n 64 

DPP 25 Febbraio 2008, n 7-114 
LP 9 Febbraio 2007, n 3 

RR 5 Dicembre 2014, n 5 
LR 17 Settembre 2013, n 16 
DGR 28 Ottobre 2011, n 1284 

LR 16 Marzo 2015, n 4 (BUR 27/2015) 
DGR 31 Gennaio 2012, n 97 
DGR 22 settembre 2009, n 2774 
LR 26 Giugno 2008, n 4 

LP 20 Novembre 2017, n 31 
LR 27 Febbraio 2007, n 3 

DPGR 23 maggio 2016, n 6/R  
LR 25 marzo 2013, n 3, art. 86 
RE Torino 24 Settembre 2012, n 
302, art. 39  



ASPETTI COMMERCIALI 

Le linee vita si pongono come una possibile alternativa ai sistemi di protezione collettiva (quali ad esempio i parapetti). 

Sono una categoria di prodotti che offre grande opportunità ed un mercato in continuo sviluppo in quanto: 

 coinvolgono tutte le nuove costruzioni e gran parte delle ristrutturazioni 

 è un bene “permanente”, fissato in modo definitivo alla struttura, e quindi non soggetto a servizi di noleggio 

Avere la possibilità di offrire e fornire le linee vita ci permette inoltre di proporci come fornitore globale in qualsiasi realtà necessiti 
di sistemi di protezione anticaduta, senza essere limitati alla proposta dei soli parapetti. 

Le aspettative sono molto alte e siamo certi che porteranno grandi soddisfazioni per tutti. 

 

Sarà disponibile il servizio per l’emissione dell’Elaborato Tecnico di Copertura, con l’ausilio di un tecnico abilitato, che verrà fornito 
e fatturato direttamente al cliente  ad un costo in linea con quello del mercato ma con il vantaggio di avere un unico fornitore per 
l’intero sistema. 

 

 



MH ITALIA SRL 

    www.mhitalia.it 

     www.mhitalia.com 
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MH ITALIA SRL UNIPERSONALE 
Via dell’Artigianato, 9 - 36070 Brogliano (VI) 
tel.  +39 0445 080001 
fax  +39 0445 080002  
vendite@mhitalia.it 


